
Markterschließung 

Markterschließungskonzept 
• Identifikation der Markterschlie-

ßungsparameter 
• Identifizierung von Zertifizierungs-

anforderungen und weiteren Recht-
lichen Rahmenbedingungen 

• Erarbeitung von Vertriebskonzepte 
und After Sales Service Konzepte 

• Marketing- und Budgetplanung 
• Marketingmaßnahmen (z.B. Messe-

teilnahmen) 
• Vermittlung relevanter Auftrag-

Geber  
• Identifizierung von Projektansätzen 
 

Marktanalysen  
• Produkt/Marktanalyse 
• Spezifische Recherchen 
• Marktbefragungen 
• Identifikation von Zielmärkten und 

Zielsegmenten 
• Wettbewerbsanalyse 
• Fact Finding Missions 
• Ausschreibungsscreening 

Internationalisierungsfitness  
• Potenzialanalyse des Unterneh-

mens 
• Erkennung von Engpässen und 

Mobilisierung der Potenziale 
• Erstellung eines kurz- und mittel-

fristigen Maßnahmenkatalogs 
• Umsetzungsbegleitung 
• Vertriebsoutsourcing  
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